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Republika e Kosovës
Republika Kosova – Republic of Kosovo
Qeveria – Vlada – Government
Ministria e Kulturës, Rinisë dhe Sportit / Ministarstvo Kulture, Omladine i Sporta / Ministry of Culture, Youth and Sport
DEPARTAMENTI I RINISË/ DEPARTMAN MLADIH/ DEPARTMENT OF YOUTH


APLIKACION
(për Lot 2)

[bookmark: _GoBack]Për pjesëmarrje të subvencionimit me mjete financiare për Bizneset fillestare Star-Up- të regjistruara 3 muaj deri në 3 vitet e fundit ( 19 Tetor 2018- deri 19 Korrik 2021),







(Të plotësohet nga aplikuesi)




	I. INFORMATAT E PËRGJITHSHMË TË APLIKUESIT

	1. Emri dhe Mbiemri: 
	

	2. Numri personal:
	

	3. Data e lindjes:
	

	4. Vendbanimi (Komuna):
	

	5. Nacionaliteti:
	

	6. Gjinia:
	

	7. Profesioni:
	

	8. Nr. i telefonit:
	

	9. E-mail adresa:
	

	10. Faqja e internetit e ndërmarrjes(nëse ka):
	

	11. Emri i biznesit:
	

	12. Numri i biznesit:
	

	13. Data e regjistrimit:
	

	14. Lloji i biznesit (Përgjegjësi e kufizuar, Biznes individual, Ortakëri):
	

	15. Emri (at) i pronarit (ët) të biznesit:
	

	16. Adresa e plotë e biznesit:
	

	17. Banka dhe numri i llogarisë së biznesit:
	

	18. Emri/at e përfaqësuesve të autorizuar të biznesit:
	

	19. Informata se në çfarë sektori vepron biznesi juaj:
	

	20.  Zgjidhni Lotin e Aplikimit
	Lot 1󠇓 ☐
Lot 2 󠇓☐

	21. Shuma e përgjithshme e Planit të Biznesit (në EURO)
	

	22. Vlera e bashkëfinancimit (10%) e shumës së përgjithshme të Planit të Biznesit (në EURO)
	

	23. Shuma e grantit të kërkuar (90% e shumës së përgjithshme të Planit të Biznesit) nga MKRS (në EURO)
	

	24. Përgatitja shkollore e Aplikantit dhe përvoja e punës: 

	


	25. A keni qenë përfitues i ndonjë grant skeme në 2 vitet e fundit ? Nëse PO, cila grant skemë dhe shuma e përfituar?
	

	26. Ofroni një pasqyrë të biznesit aktual dhe të produktit/shërbimit tuaj:





	25.1. Produktet/shërbimet që i  ofroni:

	


	25.2. Konsumatorët/klientët kryesorë:

	


	27. Ofroni përmbledhje të rezultateve afariste të vitit paraprak të start-upit tuaj (qarkullimi, shitjet, punësimet, etj):

	


	28. Tiparet kryesore të tregut aktual: 




	27.1. Kush janë konsumatorët/klientët tuaj p.sh. brenda Republikës së Kosovës apo jashtë.

	

	27.2. Cili produkt/shërbim ka qenë më i suksesshmi për konsumatorët/klientët?

	

	29. Në bazë të përvojës së deritanishme të biznesit cilat janë mundësitë kryesore për zhvillim të mëtutjeshëm, si dhe potenciali për zgjerimin e punësimit, shërbimit dhe prodhimtarisë?

	


	30. Potenciali i zëvendësimit të importeve (për shërbimet dhe produkteve opsionale)!

	


	31. Eksporti potencial (për sektorin e shërbimeve dhe produkteve opsionale)!

	


	32. Krijimi i vendeve të reja të punës, numri i vendeve të reja të punës!

	

	33. Ofroni një pasqyrë të qartë të aktiviteteve të cilat, dëshmojnë se ideja dhe projekti i juaj është inovativ dhe synimet zhvillimore të biznesit:




	32.1 Qëllimi, aktivitetet e projektit, koston financiare, planin kohor të realizimit të projektit si dhe strukturën organizative të aplikuesit!

	



	32.2. Pse dëshironi të zhvilloni më tutje këtë biznes?

	


	32.3. Cilat janë pritjet tuaja në 2 vitet e ardhme?

	



	32.4. Pse mendoni që ky biznes do të sjell inovacion dhe risi në tregun vendor?

	


	34. Përshkruani shkurt produktet apo shërbimet që do të ofroni në të ardhmen!

	


	35. Përshkruani shkurt bazën e ardhme të klientëve të pritur dhe se si do të mund të dallonte kjo nga trendi aktual i shit-blerjeve për produktin, shërbimin tuaj (p.sh. kompani tjera apo  drejtpërdrejt tek klienti)!

	



	36. A mund të identifikoni tani konsumatorë/klientë të rinj të posaçëm?

	

	37.  Pse duhet konsumatorët të marrin ofertën tuaj të re/zgjeruar në vend të një furnizuesi tjetër? Si do të jeni ju më konkurrues? P.sh. çmimi, cilësia e produktit, shërbimi për konsumatorë, etj.

	


	38. Si do t'i njoftoni konsumatorët/klientët tuaj për produktin tuaj?

	


	39. Mbulimi gjeografik i tregut: Kosova (gjitha rajonet?), vendet tjera. Mënyra e shpërndarjes (për sektorin e shërbimeve dhe produkteve opsionale)!

	


	40. Madhësia e vlerësuar e tregut: numri i konsumatorëve/klientëve potencial, sjellja në blerje, çmimet!

	


	41. Veprimet promocionale – marketingu në media sociale, reklamimi, informatat në pika të shitjes, kontaktet e drejtpërdrejta me konsumatorë, etj!

	


	42. Çfarë ju duhet për të qenë të suksesshëm në ofrimin e produktit/shërbimit?




	41.1. Teknologji, pajisje e mjete të reja/shtesë që ju duhen (që kërkoni), ndërtimin e kapaciteteve, promovimin dhe marketingun? (për sektorin e shërbimeve dhe produkteve opsionale)!

	


	41.2. Numri i punëtoreve të rinj që planifikohen të punësohen me rastin e përfitimit!

	


	42. Struktura e kompanisë (A do të ndryshoni mënyrën e menaxhimit të biznesit- shembull) apo të punoni me të tjerë? Cili do të jetë roli juaj në biznes? Keni anëtarë ekipi apo partnerë të jashtëm? Cili do të jetë roli i tyre?

	


	43. Faktorët e suksesit që ndihmojnë të jeni i suksesshëm dhe inovativ!

	


	44. Sfidat/rreziqet që duhen menaxhuar për të zvogëluar ndikimin e tyre negativ!
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